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険
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と

い

う

固

定

費

の

三
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減
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旅

館

業

は

装

置

産

業

で

あ

る

。

建

物

が

商

品

で

、

施

設

が

な

け

れ

ば

ビ

ジ

ネ

ス

と

し

て

成

り

立

た

な

い

。 

 

従

っ

て

、

他

産

業

に

比

べ

て

、

建

物

・

施

設

に

関

わ

る

損

害

保

険

料

、

お

客

様

対

応

の

傷

害

保

険

料

等

、

か

な

り

の

ボ

リ

ュ

ー

ム

で

毎

月

の

巨

額

負

担

と

な

っ

て

い

る

。 

不

況

だ

、

大

変

だ

、

と

言

っ

て

い

る

旅

館

の

社

長

さ

ん

、

毎

月

い

く

ら

の

保

険

料

を

払

っ

て

い

る

か

？

経

営

者

の

何

人

が

知

っ

て

い

る

だ

ろ

う

か

。 

 

今

す

ぐ

、

損

害

保

険

の

見

直

し

を

し

て

頂

き

た

い

。

 
 
 

 

現

在

、

損

保

業

界

も

か

な

り

競

合

・

自

由

化

が

進

ん

で

い

る

。

ま

た

、

規

制

緩

和

や

時

代

の

要

求

の

恩

恵

と

い

う

べ

き

か

、

つ

い

二

〜

三

年

前

に

は

あ

り

え

な

か

っ

た

サ

ー

ビ

ス

、
商

品

が

存

在

し

て

い

る

。 

 

そ

ん

な

最

新

の

視

点

で

現

状

の

保

険

契

約

を

見

直

せ

ば

、

必

ず

三

〜

四

割

近

く

、

月

々

の

固

定

費

を

削

減

す

る

こ

と

が

で

き

る

は

ず

で

あ

る

。 

 

と

か

く

今

ま

で

は

、

業

界

団

体

の

し

が

ら

み

か

ら

、

全

く

検

討

し

な

い

ま

ま

、

内

容

も

分

か

ら

ず

に

入

っ

て

い

る

保

険

が

あ

っ

た

。 

あ

る

い

は

、

借

入

先

の

銀

行

か

ら

、

そ

の

系

列

代

理

店

に

半

強

制

的

に

入

れ

さ

せ

ら

れ

て

い

る

保

険

、

コ

ン

プ

ラ

イ

ア

ン

ス

を

何

と

心

得

る

の

か

、

平

気

で

威

圧

的

に

強

要

す

る

こ

の

手

の

代

理

店

、

も

は

や

、

こ

ん

な

こ

と

を

容

認

出

来

る

余

裕

は

な

い

。

断

固

と

し

て

、

保

険

は

契

約

者

自

ら

が

選

ぶ

も

の

で

あ

る

。 

 

コ

ス

ト

削

減

を

第

1

と

本

気

で

考

え

る

経

営

者

で

あ

る

な

ら

ば

、

今

す

ぐ

、

損

害

保

険

の

見

直

し

を

実

施

す

べ

き

で

あ

る

。 


